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Legido de Solitarios

La vai mais um, mais outro, mais outro, uma imensa legido de solitarios que caminham pela
cidade, entrando em clinicas, hospitais, consultérios, centro médico.

La vao eles, em passos de formigas, vontade de elefante, fome de ledo, ndo fome de comer, mas
fome de vender de visitar de convencer.

La vai de pasta cheia, 1da vem de pasta vazia; pasta grande, pasta media, bonita, charmosa e
limpa.

La vai a legido de solitarios, fonte de informacdo e atualizacdo.

La vai o representante de laboratdrio, ou as vezes sé: La vai o representante. Alguns timidos,
outros afoitos, uns convencidos, outros modestos, mas todos representantes de laboratério, legido
de solitarios. Solitarios sim, nas ruas, caminhando em busca de mais um médico, mais uma receita
mais um prescritor, mais um paciente tratado curado e feliz, e porque ndo |3 vai ele em busca de

mais um amigo?

La vai o “paparazio” da pasta preta, nao para vender a intimidade dos outros, mas sim para falar,
mostrar e convencer a mais um médico que o seu é o melhor. Certa feita um falou: “Nds temos a
mania de dizer que o nosso filho é sempre o melhor, o mais inteligente, o mais bonito, o etc...,
entdo eu digo que o meu remédio é o melhor de todos”. La vdo aqueles que se acham os pais dos
melhores remédios do mundo.

Chega cedo, espera, cochila, levanta, senta, assiste a novela, uma parte, outra, muda de sala,
muda de tv, muda de programa, assiste a mais um pedago; Oh, acabou. Comegou outro filme. Entra

no consultério e fala com o médico, se despede da atendente: Tchau “REPRE”. Bom dia, boa tarde.
Diz um paciente impaciente: “La vem outro desse”.
La vai pela rua, pelo corredor, pela calgada, 1a vai mais um representante.

Ih! Este esta com o chefe. Coitado, um dia, dois dias, trés dias! Que saco: atrasa a visitacao,

abusa o Dr.(a), que saco.

Foi embora, que beleza, 13 vai abusar o outro, tudo bem, ele também é um representante de

laboratério, ou pelo menos ja foi, e esta aqui mesmo é para ajudar.

Viajar para reunidao, sabe Deus para onde. Uns gostam, outros ndao. Uma semana de treinamento,

de pressao, bronca, elogios, mas uma semana diferente e relaxante.
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Rever os amigos colegas, quem saiu, quem ficou, rever velhas amizades, novos colegas e novos

amigos. Oi puxa saco, que bom te ver de novo.
Acorda, faz a barba, “larga o barro”, toma banho, toma café e ponto de encontro.

Sobe escada, desce escada, acha médico, perde médico, “toma cha”, as vezes um cha e tanto,
um cha da “zorra”, mas vale a pena, é gente boa, passa meus produtos e tem bom potencial, vale a

pena.
“Po, sacanagem ndo atender logo, eu sei que esta cheio, mas sé vou ficar 1 minuto”.

Terca-feira, quarta-feira, 18:00 hs, vou embora, hoje tem baba, malhacao, diversao, confusao e
briga, mas depois tudo bem, agora a merecida gelada, aquele papo, um banho e o merecido
descanso, épa, ainda tem a burocracia do dia. Agora sim, o merecido descanso. Amanha tem mais,

pois hoje foi mais um dia, mais um dia de vitérias.

Comeca tudo de novo, mas na vida do representante de laboratdrio ndo tem rotina, cada dia de
visitacdo é um dia diferente, sdo médicos diferentes, as vezes as mesmas atendentes, mas os
médicos e o discurso nunca sao iguais, cada médico é um médico, cada propaganda é uma
propaganda, sempre conversa diferente, ndo tem como ser rotineiro o trabalho do representante

de laboratério.
Trabalho dindmico, gostoso, divertido, uma verdadeira “cachaca” danada de boa.

“Mulher, recebi um convite de outra casa, maior e melhor eu topo - ndo estou bem aqui - menor
eu nem penso, estou bem aqui”.

“Alo, colega, e prémio este més... que beleza”.
“Alo, colega, e 0 prémio este més... po sé isso, sacanagem”.

Legido de solitarios, as vezes nao se lembram de agradecer a sua grande aliada, as atendentes,
ndo é sacanagem nado, é pura distracdo, mas no fundo do coracdo eles agradecem a estas imensas e

dedicadas aliadas.

La vao estes incansaveis lutadores para ganhar mais um dia, para esperar as férias, e retornarem
ansiosos para o trabalho, para rever todos aqueles que fazem parte do seu dia - dia, do dia destes

gue nunca se cansam de esperar pelos médicos do seu cadastro.
La vai o Representante de Laboratério.

Antonio Freire - Representante desde 1993.
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